De experts van de BFF, verenigd in het College, geven u raadgevingen in verband met de verschillende ontwikkelingsfases die de oprichting van uw netwerk voorafgaan  

De stappen die u dient te zetten om uw netwerk op te bouwen.

1. Voorafgaandelijke  studie 

Een haalbaarheidsstudie uitvoeren in verband met het project, rekening houdend met :

· de attractiviteit op de markt,  

· de concurrentie in de sector,  

· uw commerciële doelstellingen. 

2.   De rendabiliteit van uw concept  

Alvorens verder te gaan, dient u twee  ondersteuningsmiddelen te creëren.  Zij zullen u helpen een beslissing te nemen :  

· de voorcalculatie van de pilootzaak  waaruit u zal kunnen opmaken of het toekomstig concept rendabel zal zijn en hoeveel de royalty’s en het intrederecht bedragen. 

· de voorcalculatie op niveau van het hoofd van het netwerk of de zetel van de franchisegever : 

· de rendabiliteit van het concept 

onderzoeken

· het bedrag van de investeringen bepalen

· het intrederecht berekenen 

· het bedrag van de royalty’s  

vastleggen 

· uw organisatie ?  


3. Hoe realiseert u uw juridische opbouw ? 

· Uw juridische raadgever kiezen

· Uw type contact kiezen  

·    4. Test van het concept 
De pilooteenheden worden gebruikt om de totaliteit van het concept uit te proberen :

· studie in verband met de vestiging, 

· inrichting/decoratie,  

· grafische normen.   

5. Normalisatie van de knowhow

· Uw « bijbel » opbouwen waarin de knowhow en de identiteit van het product/service zal geïnventariseerd worden.  

· Nadenken over de mogelijkheden om deze bijbel actueel te houden. 

6. Uitwerking van een opleidingsplan  

De bijbel volstaat niet, uw franchisenemers zullen moeten opgeleid worden : 

· technische fiches  

· opleidingscentrum/op het terrein  

· thematische opleiding/geografische 

7. De aanwerving van uw toekomstige franchisenemers 

· Een aanwervingsmethode definiëren.

· Het profiel van de toekomstige franchisenemer vastleggen : geslacht/leeftijd/bekwaamheid.  

8. De financiering van mijn project  

Onderhandelingen met de banken : voorbereiding van het dossier om de banken te benaderen. 

9. Animatie en opvolging van het net 

Animatie- en opvolgingsmethoden oppuntstellen. Een animatieplanning en actieplan opbouwen :  

· de animatie 

· werkcommissies 

· uitwisselingskringen 

10. De lancering van een netwerk  

Voordelen voor de franchisegever 

Franchise betekent voor  de onderneming van de franchisegever een samenvoegen  van commerciële en financiële middelen : 

· bevoorrechte financieringsmogelijkheden van een commercieel netwerk 

· de mogelijkheid van reageren van de concurrentie wordt beperkt dankzij de snelle verovering van een markt met financiële gevolgen voortvloeiend uit het economisch verband van het netwerk (aankoopkracht) en de bezetting van het territorium door eersterangslocaties.  

· valorisatie van het merk en klantenbinding dankzij de nationale en regionale publiciteitsacties. 

· distributiecontrole 

· productieplanning voor de franchisenemers van een productie-distributie. 

De voorwaarden 

De financiële voorwaarden 

De omvang van de middelen welke dienen aangewend te worden,  beperkt zich niet tot de onmiddellijke rechtstreekse behoeften van de onderneming van de franchisegever zelf. 

Vanaf het begin moet de franchisegever de eisen van zijn netwerk in hun geheel integreren en dit voor, tijdens en na de lancering van het concept, met 

name  : 

· de kostprijs van het oppuntstellen van het concept

· de kostprijs die gepaard gaat met het experimenteren van het concept 

· de ontwikkelingskosten,  

· de ondersteuningskosten, 

· de kosten met betrekking tot innovatie en onderzoek

De strategische voorwaarden.

De franchisegever dient een strategie te ontwikkelen die hem onderscheidt van de concurrentie. 

De franchisegever ziet er van af een volledig of een gedeelte van een territorium uit te baten. 

De franchisegever moet slagen.  Hij mag ook de ontbinding van zijn net niet op het spel zetten door een belangrijk element te onderschatten : zijn merk. 

U die wenst franchisegever te worden en die een distributie– of dienstennetwerk wenst op te starten, schrijf u in voor deze dag.   

U zal over de kennis van experts beschikken, teneinde u te helpen om beter te oordelen of u het project met betrekking tot het opstarten van een netwerk kan gestalte geven, ontwikkelen en animeren. 

Op het einde van het seminarie zal u beter in staat zijn te bepalen of het mogelijk is uw concept in franchise te ontwikkelen of dat een andere vorm van commerciële samenwerking zich opdringt.    

Als dit het geval is, zal u de nodige basiskennis beheersen om te overwegen de best aangepaste structuren aan uw concept op te starten,  zodat uw netwerk zich op een gezonde en evenwichtige wijze kan uitbreiden.   

U kan zich inschrijven voor dit seminarie via de website www.fbf-bff.be of op het e-mail adres : info@fbf-bff.be 
BFF 
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OPRICHTING VAN EEN

FRANCHISENETWERK

9 november 2010
Praktische inlichtingen  :

      Wanneer ?

9 november 2010
van 9 u  00 tot 17 h 00

Onthaal :  8 u 45

   Waar ? 
de montil
Moortelstraat 8
1790   Affligem-Essene
Tél. 02/583.00.70.
www.demontil.com 
Routebeschrijving : 
http://www.demontil.com/nl/  
Prijs :  

250 € leden BFF (exclusief BTW)

       350 € niet-leden BFF (exclusief BTW) 

